"Devenez le spécialiste
de |'adaptation du domicile

Donnez du sens a volze melie

& DOMeVIE

Franchise



ntreprendre avec du sens, bien plus que des

mots, une réalité chez DOMetVIE.

Si cette phrase vous parle, c’est que le coeur

Vous en dit. Car devenir son propre patron
est un projet professionnel, trouver du sens a son
fravail au quotidien est une source d’épanouissement.
ouvrir une agence DOMetVIE, c’est éfre utile chaque
jour en accompagnant Nos ainés et des personnes en
sifuafion de handicap ou a mobilité réduite, dans leur
quotidien et leur vie.
D’'un concept innovant et disrupteur a un réseau de
franchise nafional en plein développement, nous
démontrons que tout est possible avec le coeur et
'ambition.

ous sommes amenés a adapter notre logement

par nécessifté, pour faire face d une étape de la vie

ou par volonté d’'anticiper afin d’avoir un logement

seécurisé et confortable. Faire le choix dévoluer
dans un habitat adapté, c’est faire le choix de conserver son
autonomie, de rester chez soi, [d ou I'on a ses repéres, sa famille
et ses amis. Le groupe DOMetVIE accompagne tous les jours
de nombreuses familles dans 'aménagement de leur domicile
ainsi que les professionnels dans la mise en accessibilité de
leurs établissements.

Mathilde MATUCHET Mathilde
Directrice générale de DOMetVIE

Nicolas SAUMONT

L'avenfure DOMefVIE est une véritable opportunité de
reconversion dans un métier utile, porfeur de sens et apportant
une réussite personnelle, professionnelle et financiére. Elle
est accessible & des profils variés partageant les valeurs du
Groupe et animés par la méme ambifion. Vous devenez ainsi
un entrepreneur reconnu localement qui contribue au bien-
étre des habitants de son secteur.
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Le premier réseau agences de familles accompagnées
de franchise proximité chaque année

spécialisé dans laménagement afin de leur permettre de rester a
du domicile des seniors et des domicile dans des conditions de
personnes d mobilité réduite. confort, de sécurité et de bien-étre.

Nicolas et Mickaél
Co-fondateurs de DOMetVIE

Mickaél COHEN




Pourquoi
la franchise DOMetVIE ?

C%a/zge; ae vie /
Deveneg votne phopre patron
% > Donner du sens d vofre vie en aidant les autres ? : un 5 _ :

Vous souhaqitez:

Q
{E% >Vous accomplir en devenant votre propre patron ?

o
|\@ > Investir dans un projet rentable avec une portée
significafive ?

MNod valews clés

Le partage /

Avec nos franchisés et les équipes en
agence a travers une communication

confinue et des événements réguliers,

pour avancer et progresser ensemble.

La bienveillance 2 La qualité 3
Cest une des valeurs clés qui faif Une qualité de réalisation et un soin
de DOMetVIE et de ses équipes une apporté a nos clienfs au service d’'une
enseigne de confiance aupreés de ses expérience client unique.

clients et de ses partenaires.

Ce qu'on aime dans notre métier
(( c'est la relation humaine avec nos clients, leur
apporter un service de qualité avec bienveillance.

8

VIS MA VIE
de franchis

Vis ma vie,

Agence DOMetVIE Seine Eure

UNE DIMENSION
SOCIALE ET A IMPACT

De par notre métier, nous aidons des
personnes fragiles, nous déployons des
inifiatives locales, nous créons de I'emploi,
nous créons des liens infergénérationnels,
nous accompagnons des familles,
nous participons au plan de I'Etat de
maintenir nos ainés adomicile dans des
conditions de seécurité et de confort.




le marechié de I'aménagement
du domicile des séniors

Le marché de la Silver Economie a une croissance a deux chiffres,
les francais ont un souhait fort de rester d domicile.

de logements
non adaptés

millions d securiser

aura plus de
60 ans en 2030

de chutes de seniors / an
dont 10 000 ont pour
conséquence des décés Wanlilifelalss

des francais
souhaitent vieillir

chez eux
Seulement 6,5%

des logements o
sonf adaptés au 6,5 /0

vieillissement

Cout moyen du
Cott moyen de la Maintien a domicile

Retraite en 1310 €/mois

RESTER

non négligeables "

*Source : Ministére chargé de I'autonomie

RETRAITE =™
MOYENNE ™

A DOMICILE : établissement
des économies ; 1200 €/mois

Un marché a potentiel &7unernde

/\ L'aide MaPrimeAdapt, une opportunité
N de développement du secteur immanquable

. . Ma Prime Adapt’ est une aide gouvernementale accordée en France qui vise a
MaPrimeAdapt , , : L
Ma vie change, mon logement s'adapte soutenir les travaux d’adaptation des logements pour les personnes en situation
de handicap ou de perte d’autonomie liée a I'dge. Cefte subvention est destinée
° a faciliter lautonomie au sein du foyer en financant des aménagements visant d
H r  rendre 'habitaf plus accessible et adapté. Une aubaine issue du gouvernement
32 OuiAdapt plus ac P 9
pour le secteur d’activité de DOMetVIE.

Pourquoi nos
clients nous choisissent-ils ?

v La proximité de leur v Laprise en main
domicile du projetdeAaz
avec un parcours client unique

.

v La réassurance d’'une

' Prise en charge oo
marque nationale g

de la demande

XN N XN

v Loffre globale de produits
pour adapter la maison a

O— Visite a domicile, diagnostic de I'habitat
tous les risques

ef proposition d’aménagement sur-mesure

e0 00000

v Lapproche ® Accompagnement au financement
service bienveillante

)
o Préparation technique du projet ﬁm‘%}]
=

eeccoe

& Réalisation des travaux Qfﬂf—g‘

(RN XX

(o XN N NN NN NN @— Aide d |’0ppr0pri0ﬁ0n deS
équipement s et service apres-vente




Z(’)W de produits DOMetVIE

Aide a I'escalier Monte-escalier Accessibilité Ascenseur privatif

Une offre produits globale permettant d’accompagner le client tant sur le plan
préventif que curatif selon ses besoins, dans I’ensemble de son habitat.

Nous avons pris le soin de développer une gamme de produits différenciante et non stigmatisante,
pour permeftre d nos clients de se sentir bien dans leur environnement, fout en préservant leur
confort et leur sécurifé.

Plus de

produits référencés
et négociés pour les

Eclairage intelligent franchises

Main courante
Baignoire PMR

WC ergonomique

— Barre relevable
\ \\\
=1 B \—~‘—| Dressing avec bras articulé
P
‘Q—| Ascenseur privatif

i Monte-escalier
Salle de bains :

Douche sécurisée o
Siege de douche e
Barre d'appui e
Receveur de douche e
Panneaux muraux e
faciles d'entretien

Meuble vasque PMR

: S / ~ 4N ‘ 3 Plateforme élévatrice
Miroir inclinable 7 \ N 78 . <

Séche-serviette
électrique

Rampe d'acces

Sol antidérapant sécurisé

Cuisine :
e Glissiére pour plan de travail

e Etagére basculante

e Tiroirs internes pour éviter les cambrures
e Plans de travail a hauteur

( Un sourcing produit de qualité
a prix accessibles réalisé par la
centrale d'achat pour vous aider
dans votre quotidien.




Un accompagnement

SERVICE MARKETING
ET COMMUNICATION

un service marketing et communication
internalisé, afin d’assurer une notoriété
et une acquisition client rapide.

FORMATION
INITIALE

Une formafion initiale de trois
semaines, pour acquérir foufes
les bases du métier, les

méthodes ef les outils.

Vs

OUTIL CRM

uUn oufil CRM performant pour
opfimiser I'acquisition client,
I'élaboration des devis ef le suivi
d’activité au quotidien.

Vs

ACCOMPAGNEMENT
TERRAIN

Une équipe d’animateurs, pour assurer
un accompagnement personnalisé
de chaque franchisé via des visites
régulieres directement sur le terrain.

CENTRALE D’ACHATS

Une centrale d’achat proposant des
produits exclusifs repondant aux
standards qualité de DOMetVIE, a des
prix négociés avec un suivi logistique

/ assureé.

FORMATION “VE :
EVENEMENTS

CONTINUE FEDERATEURS

Des formations continues régulieres
via e-learning, visioconférence ou
en présentiel, pour continuer de
s‘améliorer.

[

Des événements fédérafreurs
réguliers, pour favoriser le partfage
d’expérience et la convivialité
au sein du réseau.

J

ACCOMPAGNEMENT
TECHNIQUE

Un service technique facilitant
'organisation des fravaux
et assurant un accompagnement
fechnique quotidien.

PARTENARIATS
NATIONAUX

Aupres de 'ensemble de
'écosysteme de la Silver
Economie pour
Vvous aider dans votre
développement local.

n




Votre developpement local

Par des méthodes et des outils

<, relrouez
TOUTES LES SOLUTIONS '/
POUR UN HABITATADAPTE ~

un oufil dédié & vos supporfts de
communication pour gagner en temps
et en efficacité.

Des supports de communication
personnalisés grédce 4 un service
infographie internalisé pour répondre
au mieux aux besoins de chaque
agence.

uUn CRM/ERP clé en main pour suivre
votre activité  (prospection, devis,
facture, commande produits ).

Un site infernet pensé pour le client avec
une mise en avant des agences, grdce d
unréférencement opfimisé pour gagner
en visibilité et générer du trafic.

Des visuels congcus sur mesure pour
les agences grace a des graphistes a
I'écoute des besoins des franchisés.

uUn outil de modélisation 3D sur mesure
doté dune technologie innovante
permettant de réaliser des plans
réalistes en quelgues minufes pour
permettre d ses clients de se projeter au
mieux dans leur futur environnement.

Par un service client
internalisé

Pour un fraitement réactif des >
demandes clients et une prise de
rendez-vous pour les agences, associé

a un suivi de la relation client.

Par notre concept magasin
unique en France

Un lieu vivant et chaleureux, concu comme un oufil de réassurance et de tfransformation

ETAT EXISTANT

Un accompagnement global, du plan inifial & la modélisation 3D, jusqu’d la concrétisation de votre showroom

13



Les 10 étapes Ao .
vole preofel

Tout au

long de votre réflexion,

'équipe de

la téte de réseau vous

accompagne afin de vous donner un maximum d’éléments pour vous
permetfre de vous projeter au mieux dans la peau d'un franchisé€ DOMetVIE.

[

, Participation & une
réunion d’informations
en visioconférence,
pour vous présenter le
concept en détail.

Entretien individuel

au siége, pour mieux
VvOus connaifre, vous
présenter les équipes ef
vous donner les premiers
éléments concrets pour
démarrer vofre éfude.

14

Remise du DIP, fravail
sur le business plan
ef étude de marché.

Immersion dans le
quotidien du métier,
pour VOous
imprégner de la
réalité du ferrain.

Echange avec des
franchisés pour faire
connaissance avec
vos futurs collégues.

validation de
votre projet par la
direction du réseau.

| DOMetvIE

et votre domicile revit

[ ) e 6 o o o
Accompagnement
ante-création:
inancement, statuts,
recherche de local, etc.*
Accompagnement }
et coaching
tout au long de votre
activité  (animation,
Douche sscariess. somts-ssonte . oo cen'rrolg d’achat,
calier - Culsine . Salle de bain. Accessivlve marketing..) !

Signature du contrat » CONDITIONS D’ENTREE

de franchise.
25000€ de droits d’entrée

+

25000 € investissement année 1

+

30000€ AW

(apport personnel)

80 OOO € d’investissement global

Formation initiale pour
vous fransmettre 'ensemble
du savoir-faire du réseau.

* Showroom optionnel



®DOMetVIE

Franchise

Rencontrons /

_ Le groupe DOMetVIE est le premier

@ réseau de franchise spécialisé dans

" raménagement du domicile des
seniors et des personnes a mobilité
réduite.

DE NOMBREUSES OPPORTUNITES
A POURVOIR SUR LE TERRITOIRE Notre vision :un habitat confortable,

® sécurisant, non stigmatisant et

Rejoindre DOMetVIE, C’est participer & une aventure valorisanf pour chacun de nos

humaine enrichissante et contribuer & faire aines.

rayonner la marque pour atteindre nofre objectif : .

devenir le leader incontesté de 'aménagement du %"10‘% Un concept éprouve et en constante
domicile des seniors et des personnes & mobilité et évolution depuis 10 ans.

réduite.

contactez-moi, je me ferai un plaisir

de répondre d vos questions |

Pour plus d’'informations sur le concept DOMetVIE, rien de tel qu'un échange

Nous contacter ,
0184601318 Mélissa CALJO,
franchise@dometvie.fr Responsable développement

10 Avenue Marc Sangnier, 06 3756 32 09
92390 Villeneuve-la-Garenne

Document non contractuel - Photos DOMetVIE, iStock.
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